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Das Preisportal asphaltrechner.de stellt 

regionale Asphalt-Preise auf Knopf-

druck zur Verfügung. Ein individueller 

und schneller Service für Auftraggeber 

– und ein erfolgversprechender neuer 

Vertriebsweg für mittelständische 

Asphalteinbau-Unternehmen. Wie kom-

men Auftraggeber auf einfachste Weise 

an marktgerechte Kostenvoranschläge 

für ihre konkreten Asphaltbau-Vor-

haben? Und wie können mittelständi-

sche Asphaltbau-Unternehmen das 

Internet effektiv zur Kundengewinnung 

und Auftragsbeschaffung nutzen?  

Die Antwort auf beide Fragen gibt 

ein neues Fachportal im Internet. Der 

asphaltrechner.de bringt die Interessen 

beider Seiten zusammen: Der poten-

zielle Auftraggeber erhält online schon 

mit wenigen Eingaben und Mausklicks 

eine verlässliche Kostenbasis für seine 

geplanten Asphaltarbeiten – ohne auf-

wendiges Anfragen, ohne Warten. Denn 

der digitale Kostenvoranschlag wird 

automatisch über ein Kalkulations-

schema erstellt, das vom jeweils regio-

nal zuständigen Asphaltbau-Anbieter 

als Partner im asphaltrechner.de  hin-

terlegt wurde. Die Kalkulation bezieht 

alle preisrelevanten Bedingungen ein 

und berücksichtigt insbesondere auch 

die regionalen Schwankungen, wie z.B. 

beim Mischgutpreis. Was dem Kunden 

nutzt, bringt auch der Anbieter-Seite 

Vorteile. Anfragen auf dem Portal 

werden sofort zum regionalen Asphalt-

rechner-Partner geleitet. Der erhält auf 

diesem Weg sehr früh Kenntnis vom 

geplanten Vorhaben, hat direkt den 

Kontakt zum potenziellen Kunden und 

damit einen Informationsvorsprung. 

Regionale Angebote flächen-
deckend gebündelt
„Preisrecherche findet heute online 

statt“, sagt Erwin Hülscher und will 

deshalb das Internet aktiv als Ver-

triebsweg nutzen – gemeinsam mit 

anderen Unternehmen. „Wir sind ein 

regional tätiger Mittelständler und ver-

fügen nicht über ein deutschlandweites 

Niederlassungsnetz, wie ein paar weni-

ge Große in der Branche. Damit aber 

die Idee der internetbasierten Ver-

marktung auch flächendeckend erfolg-

reich ist, bieten wir ausschließlich mit-

telständischen Unternehmen die Part-

nerschaft an.“ Ein gemeinsames 

Portal, das die regionalen Angebote 

der Partnerfirmen Flächendeckend 

bündelt, wird viel besser wahrgenom-

men, als eine einzelne Firmen-Web 

Site. „Unser Ziel ist es, deutschland-

weit den Asphaltrechner als führendes 

Preisportal für Asphaltarbeiten zu ins-

tallieren. Kunden, die Asphaltarbeiten 

zu vergeben haben, sollen asphaltrech-

ner.de als die erste Informationsquelle 

nutzen.“ Nach dem erfolgreichen 

Auftakt in Nordrhein-Westfalen wird 

asphaltrechner.de jetzt bundesweit 

angeboten. Asphalteinbau-Unternehm-

en, die die Plattform nutzen möchten, 

steht mit den Partnerschafts-Varianten 

Standard und Premium ein Einstieg 

nach Maß offen.

Info dazu: www.asphaltpartner.de.
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